ILERI SATIS TEKNIKLERI

e Aliciyr arastirma ve dogru kisiyi tespit etmek
e  On hazirlik nasil yapilir
e (Goriisme esnasinda dikkat edilecek hususlar
e Alicinin profilini tanimlama
— Baskin karakter
— Pasif karakter
— Insan odakli
— Gorev odakl
e Alic1 profiline yonelik strateji olusturup uygulama
e Etkin ve dogru sorularin sorulmasi
e Beden dilinin etkin kullanilmas1
e Sektdrl bilmenin 6nemi
e Miisteri ihtiyacinin tespit edilmesi
e ltirazlarin ele alinmasi
e [ltirazlarla bas etme
e Zor kisilere yonelik satis teknikleri
e Mizakere sireci ve teknikleri
e Satista zaman kaybettiren unsurlar
e Pazarlik plan1 gelistirirken dikkat edilmesi gereken hususlar
e Iknanmn psikolojisi
e ikna etme teknikleri
e Satis kapama teknikleri

e Miisteri takibi
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