KURUMSAL VE TICARI BANKACILIKTA SATIS TEKNIKLERI

e Pazar dinamikleri

e Miisteri odakli satista temel stratejiler

e Satin almaya etki eden 6nemli faktorler

e Aliciy1 elde etmede kullanilacak stratejiler
e Satista basarty1 tehdit eden uyar1 isaretleri
e Gorlismenin planlanmasi

o Kisisel satis sunumu

o Kisisel satigta sunum stratejileri

e Sunum sirasinda vurgulanan 6geler

e Kisisel satista soru sorma teknikleri

e Miisteri davraniglarina gore tutum gelistirme
e Miisteri ihtiyacinin tespit edilmesi

e Proaktif yaklagim

¢ Firmanin isdongiisiiniin anlasilmasi

e Mali tablolardan Urn tespiti

e Kredi ihtiyacinin tespit edilmesi

¢ Firmanin ihtiyacina yonelik {iriinlerin satist
e Riskin tespiti

e Riskin yonetilmesi

e Riski giderici tirlinlerin sunumu ve satist

e Ihtiyac yaratma

e Dogru iiriin yaklagimi

e Firmanin projeksiyonlarinin dikkate alinmasi
e Miisteri itirazlar1 cevaplama yontemleri

e (Goritismenin sonuglandirilmasi

e Vaka analizleri
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